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Mantenha o foco

Que plano é esse,
Gustavo?

Eu percebi que a maior parte das pessoas desiste de
comeg¢ar no Dropshipping pelos mesmos motivos:

Falta de tempo, pouco dinheiro e pelo medo de
comecgar.

Entdo uni todos os conhecimentos que adquiri nesses
ultimos 3 anos de mercado e montei esse plano.

Um plano para permitir que pessoas que nunca
conseguiriam comegar, € que perderiam a maior onda
de crescimento do mercado, comecem de uma vez por
todas.

E esse o plano que vocé vai conhecer agora.

ATENCAO:

Esse € um presente desenvolvido exclusivamente para os participantes
inscritos na Imersdo Nova Onda do Dropshipping.

Apesar do conhecimento que estd aqui valer muito, ele ndo deve ser
comercializado de forma nenhuma.




Mantenha o foco

A sua jornada

100 mil por més
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Fazer a divulga¢do - FASE 03
Encontrar os produtos - FASE 02

Criar a sua loja - FASE O1

Entender o Dropshipping

Imerséo Nova Onda do Dropshipping



Mantenha o foco

Entendendo o Dropshipping

O que ¢ o Dropshipping?

Dropshipping € um modelo de negdcio em que vocé consegue vender
produtos fisicos, atraves de uma loja virtual que ndo precisa armazenar
esses produtos em estoque.

Como o Dropshipping funciona?

Assim que o seu cliente realiza o pagamento do produto na sua loja
virtual, vocé envia o pedido para o seu fornecedor.

O proprio fornecedor € responsavel por entregar o produto na casa do
seu cliente.

Gustavo Henrique
@gustavohmtt




Mantenha o foco

O passo a passo do
Dropshipping
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PASSO O1

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

Vocé cria uma loja online

PASSO 02

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

Escolhe os produtos que vai vender

PASSO 03

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

Procura um fornecedor de qualidade e
confianca

PASSO 04

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

Anuncia esses produtos na internet

PASSO 05

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

O cliente compra de qualgquer lugar do
mundo

PASSO 06

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

Faz o pedido para o fornecedor com
um clique

PASSO 07

IMERSAO NOVA ONDA DO DROP

Vocé recebe o pagamento do seu cliente



Mantenha o foco

Por que é o melhor modelo de negécio
para quem estd comegando a
empreender?

O Dropshipping apresenta grandes
vantagens em rela¢do a outros
empreendimentos:

1) Baixo investimento inicial e baixissimo risco

O Dropshipping € um dos modelos de negdcio mais acessiveis que
existem na internet. Vocé ndo vai precisar investir em estoque, nem em
um espaco fisico e pode comegar sem nenhum funciondrio.

Por esse motivo, vocé ndo corre praticamente nenhum risco ao comecar
a sua loja virtual.

2) Facilidade de operagdo

No Dropshipping. vocé ndo vai precisar lidar com o armazenamento,
embalagem e envio dos produtos, o que reduz o tempo e o esforgo
necessAarios para gerir o negocio. A Unica coisa com gue VOcé precisa se
preocupar € a venda.

3) Alta variedade de produtos

Diferente das lojas tradicionais, no Dropshipping vocé pode ftestar
milhares de produtos, em diferentes nichos, sem fazer um grande
investimento. Se determinado produto ndo vender bem, vocé ndo vai ter
nenhuma unidade dele armazenada.

4) Flexibilidade

O Dropshipping permite que vocé trabalhe nos hordrios que quiser e de
onde vocé quiser. Ent&o, tudo o que vocé precisa € de um computador
com acesso a infernet. Para comegar, esse computador nem precisa ser
seu.

5) Alta escala

Como vocé vai trabalhar com fornecedores que tém estoques muito
grandes de produtos, vocé praficamente néo tem limite de vendas para
realizar.

E como pode vender para qualquer pessoa do mundo, o potencial de
escala da sua loja € absurdamente grande. E possivel vender milhdes de
reais todo més.
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Mantenha o foco

Onde surgiu a Nova Onda

Enquanto todo mundo brigava por um espaco no mercado digital aqui no
Brasil, ninguém prestava aten¢&o nos paises vizinhos da America Latina.
Percebi que la fora, o mercado estava como o Brasil em 2016: cheio de
oportunidades e pouca concorréncia. Foi ai que a chave virou!

Qual o impacto dessa descoberta?

Essa mudanga de dire¢do foi como sair de um congestionamento e
encontrar uma estrada livre. De repente, eu estava vendendo produtos
em mercados que estavam praticamente virgens para o dropshipping.

J& imaginou o resultado, né? Uma explosdo nas vendas e nos lucros, algo
que eu mal conseguia imaginar antes. Hoje, eu escalo para 100, 200 até
500 mil reqis a cada 30 dias.

Por que isso e importante para vocé?

Agora, pense comigo: se vocé estd achando que ja chegou tarde demais
para comegar, que o dropshipping no Brasil estd muito concorrido...

Eu estou aqui para te mostrar que ainda hd um campo aberto a ser
explorado. E ndo é fazendo mais do mesmo, mas sim, mirando em
mercados onde a competicdo ainda ndo pegou fogo.

Imagine ter a chance de comec¢ar em um lugar onde a demanda ¢ alta,
mMas poucos estdo vendendo.

Isso ndo s6 aumenta suas chances de sucesso, mas fambeém acelera o
seu crescimento. Essa Nova Onda € a grande oportunidade da sua vida
para explorar esses novos territorios e ganhar muito dinheiro de forma
honesta.

E exatamente isso que vamos detalhar em cada aula da série.




FASE 02

Escolhendo os produtos para
vender mais de 100 mil reais
por mes

Como identificar um bom produto?

Produtos com alto potencial de escala
normalmente sdo aqueles que:

1) Resolvem um problema
das pessoas

As pessoas vivem com diversos problemas que poderiam ser
solucionados pelos produtos que vocé vai vender. Quanto mais relevante
for o problema resolvido, mais as pessoas estardo dispostas a pagar pelo

seu produto.

2) Tém demanda de mercado

Quanto mais pessoas desejarem ou precisarem do seu produto, maior
potencial de venda ele terd. Por exemplo, praticamente ndo se vende
casaco para neve no Nordeste do Brasil. Simplesmente porque ndo tem
demanda desse produto por la.

3) Tém um bom custo

Né&o adianta vender um produto que néo te dd lucro, né? E por isso que o
custo € um dos grandes fatores na hora de escolher um produto. Quanto

maior for a sua margem de lucro, mais vocé consegue em reinvestir para

escalar.

Gustavo Henrique
@gustavohmtt




Salve o link com desconto
exclusivo da Shopity para
montar sua loja online

AGUARDE ATE AMANHA (QUARTA-FEIRA),
NA ULTIMA AULA DA IMERSAO PARA
CONHECER OS SEGREDOS DOS ANUNCIOS
ONLINE ANTES DE CRIAR A SUA LOJA.

Agora, apenas salve o link com desconto no plano trimestral da Shopify
por apenas USS 1,00 por més, acessando pelo botdo abaixo.

CLIQUE AQUI PARA SALVAR O LINK

Hoje, a Shopify oferece a melhor infraestrutura, facilidade e praticidade,

perfeita para quem estd comegando do zero.

CONHEGCA O PASSO A PASSO

Gustavo Henrique
@gustavohmtt



https://www.shopify.com/br/blog/como-montar-uma-loja-virtual#2
https://eugustavohenrique.com/shopify-mtl

Quais sao os produtos

que ndo vendem?

1) Produtos sem nenhum
diferencial

IMERSAO A NOVA ONDA DO DROP

Sabe aquele produto mais do mesmo, que vocé encontra igual em
qualquer esquina? Esses normalmente ndo sdo os melhores produtos
para a sua loja de Dropshipping.

2) Produto com publico muito
restrito

IMERSAO A NOVA ONDA DO DROP

Uma das principais vantagens de vender pela internet € ter acesso a um
numero de pessoas absurdamente grande. Se vocé escolher um produto
destinado a um publico muito pequeno, vocé deixa de usar essa
vantagem a seu favor.

3) Produto que ja passou do
tempo

IMERSAO A NOVA ONDA DO DROP

As pessoas gostam de novidade! Se vocé vender algum produto antigo,
ou muito desatualizado, vocé dificiimente vai conseguir escalar o

faturamento da sua loja.



Onde encontrar bons

produtos para vender
mais de 100 mil por més?

Ferramentas de
mineragao gratuitas

OOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOO

- My Ad Finder
. Biblioteca de anuincios do facebook
- Tiktok

Ferramenta de mineragao
paga

IMERSAO A NOVA ONDA DO DROP

- Adminer
- DigiSpy

Como definir o prego do
prpduto?

OOOOOOOOOOOOOOOOOOOOOO

|. Custo do produto
2. Frete
3. Trafego Pago (fema da aula de amanhd)

4. Margem de lucro




Simulacdo de Precificacdo

Custo do Produto: 25.000 pesos colombianos = 34 reais
Frete: 20.000 pesos colombianos = 27 reaqis
Trafego (Igual custo do Produto): 25.000 = 34 reais

Custo Final = Custo Produto + 2x Frete + Custo de Trafego

Custo Final = 25.000 + 2x20.000 + 25.000
Custo Final = 90.000 =123 Reaiis

Lucro (Igual custo do Produto): 25.000 pesos = 34 reaqis
Preco de. Venda = Custo Final + Lucro

Preco de Venda = 90.000 + 25.000
Preco de Venda =115.000 pesos = 157 reais




Valores para anotar

Trafego = Custo do Produto
_ucro = Custo do Produto
-rete = 20.000 pesos

Férmula Simples

Preco de venda = 3x Custo do produto
+ 2x Custo do Frete



Mantenha o foco

Como criar uma esteira de produtos e
encontrar os melhores fornecedores?

Para aprender como encontrar os melhores
fornecedores, assista a aula 02 da Imersdo Nova
Onda do Drop.

AULA 02

03/12 (TERCA) AS 20H

A estratégia para encontrar produtos que
vendem mais de 100 mil reais por més

ACESSAR AULA
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https://youtube.com/live/WTypUE3kzv8

Mantenha o foco

E i, curtiu a primeira parte do
material?

@gustavohmtt

(©) ACESSARINSTAGRAM



https://www.instagram.com/gustavohmtt/
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